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[bookmark: _Toc333255326]

РЕЗЮМЕ

[bookmark: _Toc333255327]Идея проекта заключается в развитии сети массажных услуг, осуществляемых при помощи вендингового массажного кресла. 
[bookmark: _Toc333255328]Организатор бизнеса ИП Петанов. 
[bookmark: _Toc333255329]Проектируемая сеть будет состоять из 34 точек  в городе Нижний Тагил, в которых будут установлены массажные кресла. Бизнес организован в мае 2012 года, в настоящее время функционирует 2.
[bookmark: _Toc333255330]Из опыта работы существующих точек спрогнозированы доходы: ожидаемое количество клиентов в составит 100 чел,  ожидаемый прогноз продаж при установке 34 кресел в Нижнем Тагиле составит 340 тыс. руб. в месяц.
[bookmark: _Toc333255331]Поставку кресел осуществляет компания Magic Rest Суммарная инвестиционная потребность составляет 1984 тыс. руб., инвестиции направляются на покупку оборудования. 
[bookmark: _Toc333255332]Постоянные расходы составят 13,67 тыс. руб. в месяц.
[bookmark: _Toc333255333]Переменные расходы составляют 162 руб. в месяц на одну точку в которой установлено массажное кресло.
[bookmark: _Toc333255334]Начиная с четвертого месяца отдача с каждой точки составит 100 клиентов или 10 тыс. руб. прибыль в месяц составит 245,8 тыс. руб.Чистая прибыль в первый год составит 2430 тыс. руб., во второй год 2950 тыс. руб.
[bookmark: _Toc333255335]Суммарный дисконтированный доход проекта за два года составит 2888,54 тыс. руб.
[bookmark: _Toc333255336]Проект окупается за 11 месяцев. Индекс доходности проекта 1,15. Точка безубыточности проекта равна двум, следовательно, при эксплуатации двух кресел покрываются текущие расходы по обслуживанию и эксплуатации.
[bookmark: _Toc333255337]В целом проект оценивается как малорисковый, и высокодоходный: инвестиционная потребность проекта составляет 1,98 млн. руб., средства вкладываются в покупку оборудования, рентабельность проекта 72 %.

 


[bookmark: _Toc333255338]МАРКЕТИНГОВЫЙ ПЛАН
[bookmark: _Toc333255339]1.1. Описание услуги

[bookmark: _Toc333255340]Идея проекта заключается в развитии сети массажных услуг, осуществляемых при помощи вендингового массажного кресла. 
[bookmark: _Toc333255341]Организатор бизнеса ИП Петанов. 
[bookmark: _Toc333255342]Проектируемая сеть будет состоять из 34 точек  в городе Нижний Тагил, в которых будут установлены массажные кресла. Бизнес организован в мае 2012 года, в настоящее время функционирует 2 точки по адресу:
· [bookmark: _Toc333255343]Оздоровительный центр «Цунами», г. Н.Тагил, ул. Садовая, 16;
· [bookmark: _Toc333255344]Пансионат «Аист», г. Нижний Тагил, гора Долгая, 139-й км Серовского тракта.
[bookmark: _Toc333255345]В каждой точке устанавливается массажное кресло Magic Rest, являющееся собственностью ИП Петанов. С оздоровительными центрами и прочими компаниями, на территории которых будет размещены массажные кресла, заключается договор аренды площади. Пример договора приведен в приложении 1.
[bookmark: _Toc333255346]Внешний вид массажного кресла и характеристики представлены в приложении 2.
[bookmark: _Toc333255347]Массажное кресло Magic Rest пользуется огромной популярностью в местах большого скопления людей - домах отдыха, wellness-центрах, саунах, торговых и офисных центрах. 
[bookmark: _Toc333255348]Кресла Magic Rest представляют собой высокотехнологичные аппараты премиум-класса, которые очень выигрышно вписываются в любой интерьер. Массажные механизмы нового поколения обеспечивают оптимальный расслабляющий массаж, приводя в тонус все основные группы мышц. Кресла могут осуществлять несколько техник. Под воздействием эллиптических роликов, которые плавными движениями ходят по спине вверх и вниз, улучшается общее самочувствие, снимается психологический дискомфорт, проходят головные боли, стимулируется кровообращение, нормализуется давление, обмен веществ. В массажных креслах предусмотрено несколько видов массажа:  роликовый, вибрацион­ный, воздушно-компрессионный. 
[bookmark: _Toc333255349]По способу воздействия роликовый массаж может быть: постукивающим, разминающим, растирающим, шиацу, прокатывающим. Вибрационный массаж оказывает выраженное тонизирующее действие на центральную и периферическую нервную систему и способствует эффективному расслаблению. Воздушно-компрессионный массаж можно получить только в массажном кресле - за счет поочередного надувания и сдувания встроенных под обивкой воздушных камер разогреваются все группы мышц, улучшается кровоток. Сеансы воздушного массажа способствуют омоложению организма, увеличивая питание тканей кислородом. Такой массаж не заменяет ручной, но прекрасно его дополняет, разогревая мышцы клиента, нормализуя процессы нервной системы, он подготавливает клиента к рукам специалиста. Противопоказаниями к назначению механомассажа являются общие противопоказания к назначению физиопроцедур, а также моче- и желчекаменная болезнь, тромбофлебит остеохондроз позвоночника при наличии острого болевого синдрома или наличие межпозвоночной грыжи размером более 5 мм.

[bookmark: _Toc333255350]1.2. Маркетинговый анализ

[bookmark: _Toc333255351]Вендинг (англ. Vending от англ. Vend - торговать (через автоматы)) — это продажа товаров и услуг с помощью автоматизированных систем (торговых автоматов). Слово, «vend», вытекает из латинского термина, vendere, что означает «для продажи», или давать общественности что-то для покупки. Вендинг получил широкое распространение в мире, как удобный и не очень требовательный способ вести торговлю или оказывать услуги.
[bookmark: _Toc333255352]По данным различных исследований на российском рынке наибольшей популярностью пользуются вендинговые кофе-автоматы. Следом идут торговые автоматы с едой – шоколадки, чипсы, орешки.  
[bookmark: _Toc333255353]Доля других вендинговых торговых автоматов, в том числе и массажных кресел, в общем объеме составляет 10%. Основываясь на этих данных, можно сделать вывод, - ниша массажных кресел для бизнеса на рынке вендинг-автоматов практически свободна, следовательно, конкуренция меньше, больше возможностей для выгодного вложения денег.
[bookmark: _Toc333255354]Мировая индустрия вендинга массажных кресел находится в наивысшей точке развития в США, Австралии, Европе и Азии (Китай, Япония, Корея, Тайвань, Индонезия, Сингапур) - родоначальнице этого вида бизнеса. В странах Европы, Азии, в США и Австралии уже давно развивается бизнес массажных кресел, как экспресс-услуги. В России же развитие сетей Вендинговых массажных кресел находится только в самом начале пути. Компания Magic Rest - это первая и самая крупная компания, профессионально занимающаяся Вендингом массажных кресел. Эти страны быстро поняли возможности так называемого легкого вендинга – бизнеса без необходимости ежедневного обслуживания и трудностей с ингредиентами.  Массажные кресла произведены на крупнейшем заводе Irest. Компания Magic Rest держит на все оборудование привлекательную цену в России, благодаря масштабам продаж и установок. 
[bookmark: _Toc333255355]В Нижнем Тагиле установлено 2 массажных кресла. По итогам работы за май-июль 2012 года среднее количество клиентов в точке составило 106 чел.


[bookmark: _Toc333255356]Рисунок 1- Количество клиентов в мае-июле 2012 года
[bookmark: _Toc333255357]Таблица 1- Количество клиентов по итогам мая-июля 2012 года в Н. Тагиле
	[bookmark: _Toc333255358]Кол-во клиентов
	[bookmark: _Toc333255359]май (за неполный месяц)
	[bookmark: _Toc333255360]июнь
	[bookmark: _Toc333255361]июль
	[bookmark: _Toc333255362]Среднее

	[bookmark: _Toc333255363]П. Аист
	[bookmark: _Toc333255364]29
	[bookmark: _Toc333255365]134
	[bookmark: _Toc333255366]143
	[bookmark: _Toc333255367]139

	[bookmark: _Toc333255368]ОЦ Цунами
	[bookmark: _Toc333255369]15
	[bookmark: _Toc333255370]64
	[bookmark: _Toc333255371]82
	[bookmark: _Toc333255372]73

	[bookmark: _Toc333255373]Среднее
	[bookmark: _Toc333255374]44
	[bookmark: _Toc333255375]198
	[bookmark: _Toc333255376]225
	[bookmark: _Toc333255377]106



[bookmark: _Toc333255378]Ожидаемое количество клиентов в месяц в каждой точки для расчетов проекта принимаем 100 чел.
[bookmark: _Toc333255379]1.3. Маркетинговая стратегия

Места установок массажных кресел Magic Rest 
[bookmark: _Toc333255380] Для того чтобы получать максимальную отдачу от массажных кресел, необходимо правильно подобрать места установки. Основными критериями является большое скопление людей, особенно места ожиданий и отдыха. Одними из наиболее предпочтительных мест установки вендинговых массажных кресел Magic Rest являются торговые центры, бизнес-центры, аэропорты, вокзалы, фитнес-клубы, гостиницы, салоны красоты, сауны, автомойки, кинотеатры и т.д. Предполагаемый список точек установки массажных кресел в Нижнем Тагиле представлен в приложении 3.

Клиенты
[bookmark: _Toc333255381]Клиенты все люди, которые оказались в непосредственной близости от массажного кресла. Даже если люди с опаской оглядывают кресло, вся их неуверенность рассеивается, как только они почувствуют на себе действие массажа. Высококачественный, приятный и полезный массаж всегда находит положительный отклик в клиентах. 
[bookmark: _Toc333255382]Многие люди уже побывали за границей, где эта индустрия уже достаточно хорошо развита и имеют представление о массажных креслах, а значит и в России экспресс-массаж будет набирать обороты и привлекать все новых и новых клиентов.
[bookmark: _Toc333255383]Реклама

[bookmark: _Toc333255384]Главная задача – это привлечь клиентов. Для этого очень хорошо подходят промо-акции с приглашением воспользоваться экспресс-массажем, а так же яркая и понятная реклама, которой оснащено кресло. 
[bookmark: _Toc333255385]Изготовление рекламного щита, который устанавливается возле каждого кресла составляет 1700 руб.
[bookmark: _Toc333255386]Кроме того предполагаются следующие рекламные мероприятия:
[bookmark: _Toc333255387]- изготовление рекламных листовок, для размещения в местах установки, с информацией о пользе и эффективности массажных кресел.
[bookmark: _Toc333255388]- рекламные статьи в печатных целевых изданиях.
[bookmark: _Toc333255389]Текущие рекламные расходы составят 5 тыс. руб. в мес.
Цена и ценовая политика
[bookmark: _Toc333255390]Цена на услугу составляет 10 руб. за минуту, средняя продолжительность сеанса массажа 10 мин. Следовательно, стоимость  обслуживания для одного клиента составит 100 руб.
[bookmark: _Toc333255391]Ценовая политика с точками, размещения массажных кресел основана на стимулировании объемов реализации. Компании, размещающие у себя массажные кресла получают 15 % от выручки. 

Прогноз продаж
[bookmark: _Toc333255392]Ожидаемое количество клиентов с одной точки принимаем равной 100 чел. в месяц. Продолжительность одного сеанса в среднем 10 мин. Доход с одной точки в месяц составит 10000 руб. Ожидаемый прогноз продаж при установке 34 кресел в Нижнем Тагиле составит 340 тыс. руб. в месяц.



[bookmark: _Toc333255393]ОРГАНИЗАЦИОННЫЙ ПЛАН

[bookmark: _Toc333255394]	Организационная форма – ИП.
[bookmark: _Toc333255395]	Продажу кресел осуществляет компания Magic Rest, адрес:  г. Москва. ул. 2я Парковая, д.14А, телефон: 8-800-1001-381,  (495) 507 92 30. Договор купли-продажи оборудования приведен в приложении 4.


[bookmark: _Toc333255396]ПРОИЗВОДСТВЕНЫЙ ПЛАН


[bookmark: _Toc333255397]Процесс организации деятельности по развитию сети массажных точек включает следующие этапы:
[bookmark: _Toc333255398]1. Закупка кресел  (32 шт.).
[bookmark: _Toc333255399]2. Предварительное заключение договоров аренды мест установки массажных кресел.
[bookmark: _Toc333255400]3. Установка кресел в точках.
[bookmark: _Toc333255401]4. Обслуживание деятельности.
[bookmark: _Toc333255402]В настоящий момент стоимость одного кресла  с доставкой и установкой  составляет 62 тыс. руб. 
[bookmark: _Toc333255403]Расчет инвестиционной потребности представлен в таблице 2.
[bookmark: _Toc333255404]Таблица 2 - Расчет инвестиционной потребности
	 
	[bookmark: _Toc333255405]Цена с доставкой и установкой, тыс. руб.
	[bookmark: _Toc333255406]Кол-во, шт.
	[bookmark: _Toc333255407]Стоимость, тыс. руб.

	[bookmark: _Toc333255408]Массажное кресло с купюроприемником Magic Rest SL  A 07-1-TT
	[bookmark: _Toc333255409]62
	[bookmark: _Toc333255410]32
	[bookmark: _Toc333255411]1984

	[bookmark: _Toc333255412]Итого
	 
	 
	[bookmark: _Toc333255413]1984



[bookmark: _Toc333255414]Суммарная инвестиционная потребность составляет 1984 тыс. руб., инвестиции направляются на покупку оборудования. 
[bookmark: _Toc333255415]Стоимость изготовления рекламного оформления одного массажного кресла Magic Rest составляет 1700 руб.
[bookmark: _Toc333255416]Вендинг массажных кресел имеет свои особенности. Так как массаж – это услуга, то очень важно его качество. Клиент вернется снова, только если массаж ему понравится. Поэтому самый главный приоритет– это качество предоставляемой услуги, а именно массажа. Второй важный момент – это поддержание оборудования в чистоте. Клиент никогда не сядет в грязное или пыльное кресло.
[bookmark: _Toc333255417]Изначально лучше делать акцент на более дешевый спектр услуг для того, чтобы люди привыкли пользоваться кресел, а для этого не пожалели незначительной суммы денег. Купюроприемники и монетоприемники на массажных креслах Magic Rest (пр-во ICT Corporation, Тайвань) настроены таким образом, что могут принимать 3 вида купюр –10, 50 и 100 руб. (Монетоприемники HI 009 могут настраиваться на прием до 9 типов монет единовременно).
[bookmark: _Toc333255418]При расчете расходов необходимо учесть стоимость размещения кресел, т.е. арендную плату. По опыту плата составляет 15 % от выручки. 
[bookmark: _Toc333255419]Так же важным вопросом являются налоги. Лучше всего для этого бизнеса подходит упрощенная система налогообложения. Налог будет равен 6% от выручки. 
[bookmark: _Toc333255420]Что же касается экспедирования и обслуживания массажных кресел Magic Rest, экспедировать кресла необходимо  раз в неделю, для того, чтобы извлекать деньги, а так же, чтобы следить за состояние кресла: грязь, исправность и т.д. Для этого закладываются транспортные расходы из расчета 30 руб. за одно посещение, или 120 труб. За точку в месяц. 
[bookmark: _Toc333255421]Так же существуют другие расходы, промо-акции, рекламное оснащение, телефонная связь, зарплата персоналу, аренда помещений для офиса. 
[bookmark: _Toc333255422]Компания Magic Rest дает гарантию на все движущиеся элементы сроком до 2 лет. Далее, если у Вас ломается кресло, либо есть необходимость починить какое-либо другое массажное кресло, то Magic Rest предлагает свой сервисный центр. Для расчета окупаемости возьмем бесплатный ремонт в течение года.
[bookmark: _Toc333255423]Расчет постоянных расходов представлен в таблице 3.
[bookmark: _Toc333255424]Таблица 3 – Расчет постоянных расходов
	[bookmark: _Toc333255425]Постоянные расходы
	[bookmark: _Toc333255426]Сумма, руб.

	[bookmark: _Toc333255427]Аренда офиса (15 кв. м.)
	[bookmark: _Toc333255428]6500

	[bookmark: _Toc333255429]Телефонная связь
	[bookmark: _Toc333255430]1000

	[bookmark: _Toc333255431]Зарплата директору (МРОТ)
	[bookmark: _Toc333255432]4611

	[bookmark: _Toc333255433]Страховые взносы
	[bookmark: _Toc333255434]1568

	[bookmark: _Toc333255435]Итого
	[bookmark: _Toc333255436]13678,74


[bookmark: _Toc333255437]Постоянные расходы составят 13,67 тыс. руб. в месяц.
[bookmark: _Toc333255438]Расчет переменных затрат на одну точку представлен в таблице 4.
[bookmark: _Toc333255439]Таблица 4 – Расчет переменных расходов
	[bookmark: _Toc333255440]Переменные расходы
	[bookmark: _Toc333255441]Сумма, руб.

	[bookmark: _Toc333255442]Аренда, 15 % от выручки, за одну точку
	[bookmark: _Toc333255443]1500

	[bookmark: _Toc333255444]Транспортные расходы на 1 точку в мес.
	[bookmark: _Toc333255445]120

	[bookmark: _Toc333255446]Итого
	[bookmark: _Toc333255447]1620


[bookmark: _Toc333255448]Переменные расходы составляют 1620 руб. в месяц на одну точку, в которой установлено массажное кресло.
[bookmark: _Toc333255449]План доходов и расходов представлен в таблице 5.
[bookmark: _Toc333255450]Закупать кресла и устанавливать кресла предполагается в течение двух месяцев. В первый месяц количество клиентов в точке будет составлять 22 чел, во второй месяц 99 человек, с третьего месяца достигается проектное количество клиентов в месяц- 100 чел.
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[bookmark: _Toc333255451]Таблица 5 - План доходов и расходов

	 
	[bookmark: _Toc333255452]Первый год
	[bookmark: _Toc333255453]Итого первый год
	[bookmark: _Toc333255454]Второй год

	
	[bookmark: _Toc333255455]1
	[bookmark: _Toc333255456]2
	[bookmark: _Toc333255457]3
	[bookmark: _Toc333255458]4
	[bookmark: _Toc333255459]5
	[bookmark: _Toc333255460]6
	[bookmark: _Toc333255461]7
	[bookmark: _Toc333255462]8
	[bookmark: _Toc333255463]9
	[bookmark: _Toc333255464]10
	[bookmark: _Toc333255465]11
	[bookmark: _Toc333255466]12
	
	

	[bookmark: _Toc333255467]Кол-во установленных массажных кресел, шт.
	[bookmark: _Toc333255468]2
	[bookmark: _Toc333255469]22
	[bookmark: _Toc333255470]34
	[bookmark: _Toc333255471]34
	[bookmark: _Toc333255472]34
	[bookmark: _Toc333255473]34
	[bookmark: _Toc333255474]34
	[bookmark: _Toc333255475]34
	[bookmark: _Toc333255476]34
	[bookmark: _Toc333255477]34
	[bookmark: _Toc333255478]34
	[bookmark: _Toc333255479]34
	 
	[bookmark: _Toc333255480]34

	[bookmark: _Toc333255481]Кол-во клиентов на одной точке, чел.
	22
	99
	100
	[bookmark: _Toc333255485]100
	[bookmark: _Toc333255486]100
	[bookmark: _Toc333255487]100
	[bookmark: _Toc333255488]100
	[bookmark: _Toc333255489]100
	[bookmark: _Toc333255490]100
	[bookmark: _Toc333255491]100
	[bookmark: _Toc333255492]100
	[bookmark: _Toc333255493]100
	 
	[bookmark: _Toc333255494]100

	[bookmark: _Toc333255495]Стоимость одного сеанса, руб.
	[bookmark: _Toc333255496]100
	[bookmark: _Toc333255497]100
	[bookmark: _Toc333255498]100
	[bookmark: _Toc333255499]100
	[bookmark: _Toc333255500]100
	[bookmark: _Toc333255501]100
	[bookmark: _Toc333255502]100
	[bookmark: _Toc333255503]100
	[bookmark: _Toc333255504]100
	[bookmark: _Toc333255505]100
	[bookmark: _Toc333255506]100
	[bookmark: _Toc333255507]100
	 
	[bookmark: _Toc333255508]100

	[bookmark: _Toc333255509]Выручка от реализации, тыс. руб.
	[bookmark: _Toc333255510]20,0
	[bookmark: _Toc333255511]48,4
	[bookmark: _Toc333255512]336,6
	[bookmark: _Toc333255513]340,0
	[bookmark: _Toc333255514]340,0
	[bookmark: _Toc333255515]340,0
	[bookmark: _Toc333255516]340,0
	[bookmark: _Toc333255517]340,0
	[bookmark: _Toc333255518]340,0
	[bookmark: _Toc333255519]340,0
	[bookmark: _Toc333255520]340,0
	[bookmark: _Toc333255521]340,0
	[bookmark: _Toc333255522]3465,0
	[bookmark: _Toc333255523]4080,0

	[bookmark: _Toc333255524]Расходы
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	[bookmark: _Toc333255525]Стоимость аренды       !!!!!
	[bookmark: _Toc333255526]3,0
	[bookmark: _Toc333255527]7,3
	[bookmark: _Toc333255528]50,5
	[bookmark: _Toc333255529]51,0
	[bookmark: _Toc333255530]51,0
	[bookmark: _Toc333255531]51,0
	[bookmark: _Toc333255532]51,0
	[bookmark: _Toc333255533]51,0
	[bookmark: _Toc333255534]51,0
	[bookmark: _Toc333255535]51,0
	[bookmark: _Toc333255536]51,0
	[bookmark: _Toc333255537]51,0
	[bookmark: _Toc333255538]519,8
	[bookmark: _Toc333255539]612,0

	[bookmark: _Toc333255540]Транспортные расходы          !!!!!!!!!
	[bookmark: _Toc333255541]0,2
	[bookmark: _Toc333255542]2,6
	[bookmark: _Toc333255543]4,1
	[bookmark: _Toc333255544]4,1
	[bookmark: _Toc333255545]4,1
	[bookmark: _Toc333255546]4,1
	[bookmark: _Toc333255547]4,1
	[bookmark: _Toc333255548]4,1
	[bookmark: _Toc333255549]4,1
	[bookmark: _Toc333255550]4,1
	[bookmark: _Toc333255551]4,1
	[bookmark: _Toc333255552]4,1
	[bookmark: _Toc333255553]43,7
	[bookmark: _Toc333255554]49,0

	[bookmark: _Toc333255555]Реклама
	 
	[bookmark: _Toc333255556]37,4
	[bookmark: _Toc333255557]17,0
	[bookmark: _Toc333255558]5,0
	[bookmark: _Toc333255559]5,0
	[bookmark: _Toc333255560]5,0
	[bookmark: _Toc333255561]5,0
	[bookmark: _Toc333255562]5,0
	[bookmark: _Toc333255563]5,0
	[bookmark: _Toc333255564]5,0
	[bookmark: _Toc333255565]5,0
	[bookmark: _Toc333255566]5,0
	[bookmark: _Toc333255567]99,4
	[bookmark: _Toc333255568]60,0

	[bookmark: _Toc333255569]Постоянные расходы
	[bookmark: _Toc333255570]13,7
	[bookmark: _Toc333255571]13,7
	[bookmark: _Toc333255572]13,7
	[bookmark: _Toc333255573]13,7
	[bookmark: _Toc333255574]13,7
	[bookmark: _Toc333255575]13,7
	[bookmark: _Toc333255576]13,7
	[bookmark: _Toc333255577]13,7
	[bookmark: _Toc333255578]13,7
	[bookmark: _Toc333255579]13,7
	[bookmark: _Toc333255580]13,7
	[bookmark: _Toc333255581]13,7
	[bookmark: _Toc333255582]164,1
	[bookmark: _Toc333255583]164,1

	[bookmark: _Toc333255584]Налоги (УСН "доходы", 6%), всего
	[bookmark: _Toc333255585]1,2
	[bookmark: _Toc333255586]2,9
	[bookmark: _Toc333255587]20,2
	[bookmark: _Toc333255588]20,4
	[bookmark: _Toc333255589]20,4
	[bookmark: _Toc333255590]20,4
	[bookmark: _Toc333255591]20,4
	[bookmark: _Toc333255592]20,4
	[bookmark: _Toc333255593]20,4
	[bookmark: _Toc333255594]20,4
	[bookmark: _Toc333255595]20,4
	[bookmark: _Toc333255596]20,4
	[bookmark: _Toc333255597]207,9
	[bookmark: _Toc333255598]244,8

	[bookmark: _Toc333255599]Итого расходы
	[bookmark: _Toc333255600]18,1
	[bookmark: _Toc333255601]63,9
	[bookmark: _Toc333255602]105,4
	[bookmark: _Toc333255603]94,2
	[bookmark: _Toc333255604]94,2
	[bookmark: _Toc333255605]94,2
	[bookmark: _Toc333255606]94,2
	[bookmark: _Toc333255607]94,2
	[bookmark: _Toc333255608]94,2
	[bookmark: _Toc333255609]94,2
	[bookmark: _Toc333255610]94,2
	[bookmark: _Toc333255611]94,2
	[bookmark: _Toc333255612]1034,9
	[bookmark: _Toc333255613]1129,9

	[bookmark: _Toc333255614]Чистая прибыль
	[bookmark: _Toc333255615]1,9
	[bookmark: _Toc333255616]-15,5
	[bookmark: _Toc333255617]231,2
	[bookmark: _Toc333255618]245,8
	[bookmark: _Toc333255619]245,8
	[bookmark: _Toc333255620]245,8
	[bookmark: _Toc333255621]245,8
	[bookmark: _Toc333255622]245,8
	[bookmark: _Toc333255623]245,8
	[bookmark: _Toc333255624]245,8
	[bookmark: _Toc333255625]245,8
	[bookmark: _Toc333255626]245,8
	[bookmark: _Toc333255627]2430,1
	[bookmark: _Toc333255628]2950,1




[bookmark: _Toc333255629]Первый месяц в таблице 5 отражает текущую деятельность. Прибыль с учетом уплаты налогов и выплаты зарплаты, которая составляет МРОТ, составляет 1,9 тыс. руб.
[bookmark: _Toc333255630]Во втором месяце устанавливается 20 кресел, предполагаем, что в первый месяц количество клиентов будет на уровне 22 чел., 3быток во второй месяц составит -15 тыс. руб., это связано с дополнительными расходами по изготовлению и установке рекламных щитов.
[bookmark: _Toc333255631]	В третьем месяце устанавливается еще 10 кресел, отдача с кресла составит 99 клиентов. Прибыль в третий месяц составит 231 тыс. руб.
[bookmark: _Toc333255632]	Начиная с четвертого месяца, отдача с каждой точки составит 100 клиентов или 10 тыс. руб. прибыль в месяц составит 245,8 тыс. руб.
[bookmark: _Toc333255633]Чистая прибыль в первый год составит 2430 тыс. руб., во второй год 2950 тыс. руб.
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[bookmark: _Toc333255634]ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН

[bookmark: _Toc333255635]План движения денежных средств представлен в таблице 6. 
[bookmark: _Toc333255636]В плане представлено движение денежных средств от операционной (от использования массажных кресел), инвестиционной (от вложений в покупку оборудования) и финансовой (обеспечение денежными средствами) деятельности.
[bookmark: _Toc333255637]Денежный приток от реализации услуг в первый год составит 2446 тыс. руб.
[bookmark: _Toc333255638]Денежный приток от реализации услуг во второй год составит 295 тыс. руб.
[bookmark: _Toc333255639]В инвестиционном разделе, представлены затраты покупку массажных кресел. Суммарные затраты с доставки составят 1984 тыс. руб.
[bookmark: _Toc333255640]В финансовом разделе представлены источники финансирования проекта. Проект финансируется за счет средств участников проекта. 
[bookmark: _Toc333255641]Расчет дисконтированного дохода проекта представлен в таблице 7.
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	[bookmark: _Toc333255658]Выручка от реализации, тыс. Руб.
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	[bookmark: _Toc333255812]Дисконтированные инвестиции нарастающим итогом, тыс. руб.
	[bookmark: _Toc333255813]2000,00
	[bookmark: _Toc333255814]2000,00

	[bookmark: _Toc333255815]Суммарный дисконтированный поток, тыс. руб.
	[bookmark: _Toc333255816]430,13
	[bookmark: _Toc333255817]2888,54



[bookmark: _Toc333255818]Суммарный дисконтированный доход проекта за два года составит 2888,54 тыс. руб.
[bookmark: _Toc333255819]Финансовые показатели проекта представлены в таблице 6.

[bookmark: _Toc333255820]Таблица 8 – Показатели проекта
	[bookmark: _Toc333255821]Показатели проекта
	[bookmark: _Toc333255822]в месяц
	[bookmark: _Toc333255823]в год

	[bookmark: _Toc333255824]Выручка от реализации, тыс. руб.
	[bookmark: _Toc333255825]        340,00   
	[bookmark: _Toc333255826]4080,0

	[bookmark: _Toc333255827]Средний доход с одной точки, тыс. руб.
	[bookmark: _Toc333255828]10
	[bookmark: _Toc333255829]120

	[bookmark: _Toc333255830]Постоянные затраты
	[bookmark: _Toc333255831]14
	[bookmark: _Toc333255832]164

	[bookmark: _Toc333255833]Переменные затраты на одну точку, тыс. руб.
	[bookmark: _Toc333255834]1,62
	[bookmark: _Toc333255835]19,44

	[bookmark: _Toc333255836]Валовые затраты, тыс. руб.
	[bookmark: _Toc333255837]94,2
	[bookmark: _Toc333255838]1129,9

	[bookmark: _Toc333255839]Чистая прибыль,  тыс. руб.
	[bookmark: _Toc333255840]245,8
	[bookmark: _Toc333255841]2950,1

	[bookmark: _Toc333255842]Точка безубыточности, шт.
	[bookmark: _Toc333255843]2
	[bookmark: _Toc333255844]2

	[bookmark: _Toc333255845]Рентабельность, %
	[bookmark: _Toc333255846]72%
	[bookmark: _Toc333255847]72%

	[bookmark: _Toc333255848]Чистый дисконтированный доход
	[bookmark: _Toc333255849]245,8
	[bookmark: _Toc333255850]2950,10

	[bookmark: _Toc333255851]Индекс доходности
	 
	[bookmark: _Toc333255852]1,23

	[bookmark: _Toc333255853]Срок окупаемости
	[bookmark: _Toc333255854]11 мес.

	[bookmark: _Toc333255855]Доля заемных средств
	[bookmark: _Toc333255856]100%



[bookmark: _Toc333255857]Финансовый профиль проекта представлен на рисунке 2.


[bookmark: _Toc333255858]Рисунок 2
[bookmark: _Toc333255859]Проект окупается за 11 месяцев. Индекс доходности проекта 1,15. Точка безубыточности проекта равна двум, следовательно, при эксплуатации двух кресел покрываются текущие расходы по обслуживанию и эксплуатации.
[bookmark: _Toc333255860]В целом проект оценивается как малорисковый, и высокодоходный: инвестиционная потребность проекта составляет 1,98 млн. руб., средства вкладываются в покупку оборудования, рентабельность проекта 72 %.



[bookmark: _Toc333255861]                                     ПРИЛОЖЕНИЕ 1
[bookmark: _Toc333255862]Договор с точками установки массажных кресел



[bookmark: _Toc333255863]ПРИЛОЖЕНИЕ 2 Описание массажного кресла

[bookmark: _Toc333255864]Массажное кресло с купюроприемником Magic Rest SL Fortune LUX (SL-A07-1-77)

[bookmark: _Toc333255865]Модель: Fortune LUX (SL-A07-1-77)
[bookmark: _Toc333255866]Габариты: 109х74х78 см
[bookmark: _Toc333255867]Вес(нетто): 77 кг
[bookmark: _Toc333255868]Угол отклонения спинки: 90-180
[bookmark: _Toc333255869]Потребляемая мощность: 180 W
[bookmark: _Toc333255870]В режиме ожидания: 5 W
[bookmark: _Toc333255871]Напряжение тока: 220 V
[bookmark: _Toc333255872]Монетоприемник: для монет по 10 рублей
[bookmark: _Toc333255873]Купюроприемник: принимает банкноты номиналом 10/50/100 рублей
[bookmark: _Toc333255874]Габариты купюроприемника: 61,5х60х39 см
[bookmark: _Toc333255875]Вес(нетто) купюроприемника: 15 кг


[bookmark: _Toc333255876]ПРИЛОЖЕНИЕ 3
[bookmark: _Toc333255877]Список точек, для установки массажных кресел в Нижнем Тагиле
	№
	Наименование организации
	Адрес

	 
	Боулинги
	 

	1
	КРЦ Россия (Культурно-развлекательный центр), 
	Вагоностроителей просп., 26а

	2
	Бильярдный клуб ТалиФ 
	Черноисточинское шоссе, 15 Б 

	3
	Карабас-территория азарта 
	Черноисточинское шоссе ул., 49, ТРЦ 

	4
	Папанинский бильярдный клуб
	Папанина ул. , 2, Нижний Тагил, Центр

	5
	Седьмая луза (бар-бильярд)
	, Октябрьский пр., 15а, Нижний Тагил, ГГМ

	6
	Эра-боулинг
	 Ленина пр., 64, 2 этаж, Нижний Тагил, Центр

	7
	Сауны/бани
	 

	8
	Баня гостиницы «Лесная»
	Пригородный район, территория детского оздоровительного комплекса «Звездный»

	9
	Баня на красном камне
	 Восточная, 17 а, посмотреть телефон, Режим работы: Вт - Вс, с 12:00 по 21:00

	10
	Комплекс "Турецкий берег"
	Северный поселок

	 
	Массажные центры
	 

	11
	Оздоровительный центр МОРСЕль
	Северная, 5a

	12
	Кристина (салон красоты)
	 Дружинина, 47

	13
	Spa салон "SunТай"
	Строителей просп., 4

	14
	Золотой Дракон
	Газетная, 77а

	 
	Бассейны
	

	15
	Бассейн Дельфин
	Октябрьской Революции, 41

	16
	Бассейн Уралец,
	 Металлургов, 1 а

	17
	Дворец водного спорта 
	Юности, 47

	 
	Салоны красоты
	 

	19
	Afrodita Beauty,
	 Нижний Тагил, ул.Вязовская, 9

	20
	De Luxe, Нижний Тагил,
	 пр. Дзержинского, 40

	21
	VIP - эстетика (центр косметологии и медицины), 
	Нижний Тагил, Тельмана, 2а, 1 этаж

	22
	Авит, продажа тату оборудования (ИП Витюнина И. В.), 
	ул. Красноармейская 57, Нижний Тагил

	23
	Ви Плюс (салон красоты), 
	Нижний Тагил, Выя, Космонавтов ул., 30

	24
	Виктория (салон-парикмахерская), 
	Юности, 18

	25
	Дива (салон красоты), 
	Нижний Тагил, Центр, Октябрьской Революции ул., 46

	26
	Дольче Вита (салон красоты), 
	Нижний Тагил, Дзержинский район, Орджоникидзе ул., 31

	27
	Ева (салон-парикмахерская), 
	Нижний Тагил, Дзержинский район, Вагоностроителей пр., 59

	28
	Королева (студия красоты),
	 Нижний Тагил, ГГМ, Уральский пр., 54

	29
	Креатив (салон красоты),
	 Нижний Тагил, ГГМ, Черноисточинское шоссе ул., 49, ТРЦ

	30
	Магия (парикмахерская), 
	Нижний Тагил, ГГМ, Уральский пр., 42

	31
	Медицинский Центр Красоты, 
	ул. Папанина, 25

	 
	Фитнес-центры
	 

	32
	Body-best, фитнес клуб, 
	ул. Красноармейская, 143, Центр, Нижний Тагил

	33
	E-Dance Studio, 
	Мира, 24а

	34
	Energy, фитнес клуб,
	 ул. Максарева, 1а, Дзержинский район, Нижний Тагил

	35
	Атлет, спортивный клуб, 
	ул. Зерновая, 42, Лебяжка, Нижний Тагил

	36
	Баланс, фитнес-студия, 
	пр. Вагоностроителей, 15, Дзержинский район, Нижний Тагил

	37
	Детско-юношеская спортивная школа (МОУ ДОД ДЮСШ) «Юпитер», 
	Нижний Тагил, Верхняя Черепанова, 31-бежедневно, с 09:00 по 21:00

	38
	Разведчик, спортивная организация, 
	ул. Аганичева, 24, Старая Выя, Нижний Тагил

	39
	Савад, фитнес клуб, 
	ул. Тельмана, 2а, Дзержинский район, Нижний Тагил

	40
	Спортивный зал, 
	ФГУП ПО УВЗ, ул. Восточное шоссе, 28, Дзержинский район, Нижний Тагил

	41
	Студия PoleDance
	Циолковского, 34

	42
	Студия танца "Arriba Danza"
	Карла Маркса, 65

	43
	Уралец, ФОК 
	ул. Тагилстроевская, 2, ГГМ, Нижний Тагил

	44
	Уралочка (МОУ ДОД ДЮСШ) 
	Нижний Тагил, ул. Космонавтов 36


[bookmark: _Toc333255878]
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[bookmark: _Toc333255879]Договор купли-продажи массажных кресел
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JOI'OBOP
apeH/Ibl HEXKUJIOTO NOMeIeHHs

r. H. Tarun <</% » LD 20&.

OO0 «Awuct», B JHImE TeHEpPaTbHOTO mupekTopa UYepHomoprieBa Bsiuecnasa
I'puropbeBuya, jeficTByromero Ha ocHoBaHMHM YcTaBa, UMEHYEMOE B JalibHEHUIIEM
«ApeHI0NaTeNb», C OTHOU CTOPOHBI WunuBunyansHeii npeanpuauMarens [letanos I1. H,;
JICHCTBYIONIHI Ha OCHOBAHHH CBU/IETEIBCTBA O TOCYJapCTBEHHOM perucTpamnuu cepus 66
No 006922378 ot 23.05.2012 OI'PH 312668114400017, wumeHyeMblif B maibHEHIIEM
«ApeHIaTopy, ¢ APyroi CTOPOHBI, 3aKJIFOUHIIH HACTOSIIHA JIOTOBOP O HUXKECIIEAYIOIIEM:

1. Ilpeamer norosopa.

1.1. Apennonarens o0s3yeTcs peoCTaBUTh ApeHzaTopy BO BpEMEHHOE MOJIb30BAHKE YACTh
HEXHUIJIOr0 NOMELICHHs o0med IIomanso 2 KB.M., HaXOMASAIIErocs IO anpecy: 622001, PO,
CeepaioBekast o6nactb, ropoa Hrkuuit Tarws, BOCTOUHBIH CKIOH ropel Jlonro#, xBapraisl
NeNe 164, 165 roponckoro jecHHYECTBa, IS pa3MEIIEHHsS HA HEM MAcCaKHOTO Kpecia Magic
Rest.

1.2, Apenparop 00s3yercs BBILIQYMBATH ApPEHIHYIO IUIATY B pa3Mepe H CPOKH,
YCTaHOBJIEHHBIE B IYHKTE 2 HACTOSIIETO A0r0BOPA.

1.3. B Teyenue cpoka, ykasanaoro B m.6.1., ApEH/IaTop He BIIpaBe IepeaBaTh apeHAYEMOe
TIOMEIIEHNE B IIOJIb30BAHHUE WK B CybapeHy.

2. CTouMoCTb J0roBOpa ¥ NOPSI0K PACYETOB.

2.1. Apenparop ymiauuBaer OO0 «AwucTy apeHIHYIO IIaTy B pa3Mepe 15% oT BeIpyukH,
TI0JTy9€HHOH 3a MCIIOJIb30BaHUE MacCaXKHOro Kpecia Magic Rest.

2.2. Omuiara no HacTosIIIEMy JOrOBOPY IPOU3BOMMTCS HATHYHBIMU IEHbIAMHU IO IIPUXO/HO-
KaccoBoMy opzepy 1 4eky KKM 1o cornacoBanuio cTopos.

2.3. Pa3Mep apeHOHOM TITaTBI MOXeET OBITH IEPECMOTPEH TOJILKO IO B3aHMHOMY
COIJIaCOBAHMIO CTOPOH HyTeM OQOPMJIEHHS B IHCBMEHHOM BHAE W  MOJIHCHIBAIOTCS
YIOJTHOMOYEHHBIMU CTOPOHAMH.

3. Obsi3aTenbcTBA CTOPOH.

3.1. Apennonarens o6s3yeTcs:

3.1.1. Ilepemath ApeHIaTopy yKa3aHHOE IOMEIIEHHE B COCTOSIHMH, O00€CIeunBarOIIUM
YCTaHOBKY H yAOOHOE IONIb30BaHHE MACCXKHBIM KPECIOM (HATHUHe OCBEILEHHS, PO3ETKH,
Oecriepe6oHHOro0 CHAGKEHHS HIEKTPHIECTBOM U T.J.)

3.2. Apenparop o6s3an:

3.2.1. Wcnonp3oBaTh HEXMIIOE IOMEIIEHHE B COOTBETCTBUM C YCIIOBUSIMH HACTOSIIETO
JIOTOBODA.

3.2.2. TlopnepxuBaTh MOMEIIEHHE B HCIIPABHOM COCTOSHUH.

3.2.3. Cobmonars 3aKk0OHOAATENBCTBO, PETYIHPYIOLIEe TOPrOBYIO NE€STEILHOCTE.

3.2.4. BHOCHTb B YCTAaHOBJIEHHBIE HACTOSIIHUM JIOTOBOPOM CPOKH apeH[IHYyIO IUIaTy 3a
II0JIb30BaHHE ITOMEIICHHUEM.

4. [leficTBHEe HENPEOX0IUMOM CHIIBI.

4.1. CTopoHBI ~He HECYT OTBETCTBEHHOCTH 3a  HEBBINOJHEHHE OGA3aTeILCTR 110
JloroBopy, eciu HEBO3MOXHOCTb HX BBIIOJIHEHHS SBHJIACH CJICICTBHEM 00CTOsTENBCTB
HETPEONONIMMOM  CHJIBI, TAaKUX KaK CTUXMifHBIE OEJCTBHUS MM BOEHHBIE JNEWCTBHS, NpH
YCIOBHH, 9TO OHH HENOCPEACTBEHHO BIMSAIOT HA  BBIIOJHEHHE  00S3aTEILCTB IO
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Horosopy. B 3ToM ciydae BbIONHEHHE 06S3aTENBCTB 1O JloroBopy oTkJafpIBaeTcs Ha BpeMs
NEACTBHS 0OCTOSTENBCTB HEMPEOJOTUMOM CHITBL

4.2. CtopoHa, KOTOpasi He MOXET BBHIIONHHTD CBOM 00S3aTeIbCTBA IO Jlorosopy, momkHa
HCME/VICHHO YBEIOMMTH JIDYTYIO CTOPOHY B HHCBMEHHOM BHJE€ O HAuYale U OKOHYAHUH
00CTOATENBCTB HEHPEOAOIMMOM CHIIBL, HO B JIFOGOM ciy4yae He nosaHee 10 mHel mocie ux
Hayasa.

5. OTBeTCTBEHHOCTH CTOPOH.

6.1. B ciyuae HeMCHONHEHHS WM HEHAIEXKAIIET0 HCIONHEHHS CBOMX 0GS3aTENbeTB 1o
HacTosmeMy AoroBopy CTOPOHBI HECYT OTBETCTBEHHOCTH B COOTBETCTBHH C JEUCTBYIONIHM
3aKOHOAATEeILCTBOM.

6.2. ApeHIaTop OTBeYaeT 3a HENOCTAaTKH MPEJOCTABICHHOMY IO HACTOSIIIEMY JIOrOBOPY
HEXUIIOr0 NMOMEIUCHHS, MONHOCTRIO HJIM YaCTHYHO MNPENSTCTBYIOUIME MOJB30BAHHIO MM, B
COOTBETCTBHH C JEHCTBYIOIIHM 3aKOHOATETHCTBOM.

6. IIpoune yciioBus.

6.1. Cpoxk nmetficTBus HacTosimero gorosopa ¢ 01.06.2012 . mo 31.12. 2012 r.

6.2.. VismeHeHue ycinoBuil J0r0BOpa, €ro PAaCTOpPXEHHE H IpeKpalieHHe JOIIyCKaeTcs Mo
IHCEMEHHOMY COIJIAIIEHHIO CTOPOH.

6.3. Hacrosmmii f0roBOp CcOCTaBleH B 2-X 9K3eMIUISIPAX, HMEIOMIHX OJIMHAKOBYO
FOPHIUYECKYIO CHITY.

6.4. Bce cnopbl m pasHOrNachs, BO3HHKAIONIHE MEXKIY Croponamu 1o Hacrosimemy
JI0rOBOpPY, pasperaroTcs myTeM IIEPETOBOPOB.

6.5. Bo BceM ocTalbHOM, He MpeTyCMOTPEHHBIM HACTOSIIHM JIOTOBOPOM, CTOPOHBI OYIyT
PYKOBOJCTBOBATHCS IEHCTBYIOIUM 3aKOHOJATENECTBOM PD.

7. PeKBH3HTBI CTOPOH.
Apengoaareas: OO0 «Aucty»

FOpunuyeckuii u moutoBslit anpec: Poccuiickas ®enepanus, 622001, Ceepanosckast 061, T.
Huwxnuii Tarun, BocTouHsIi cki10H rops! J{omroi, kBapTainbl NeNe 164, 165 ropoackoro
JIECHUYECTBa.

MHH 6623038620, KITII 662301001 OI'PH 1076623002411

P/c 40702810016220036777 HuxueTarmisckoe oraenenue No 232 Cbepbanka Poccun

K/c 30101810500000000674  BUK 046577674 OKIIO 80354723 OKB3J 55.23.2, 52.25.1,
55.11, 55.30, 55.40, 85.11.2, 92.62, 92.72

ten. ®axc (3435) 24-26-11  E-mail: aist@internethome.ru

Apennarop: MnnvBuayansHslii npenpuanMarens [eranos I1. H.

CsepanoBckast 061acth, KymBuHCKwi paiioH, noc. bapanuunckwit, yi. Pecy6muxu, 3-10
[Tacriopt 6507 Ne 325939 Beiman Otnenennem YOMC Poccun 1o CeeptoBckoii o6acty B
KymBunckowm paiione 11.06.2008 r.

MHH 662004910739

CBuzeTeNnbCTBO 0 rog. peructparnuu cepust 66 Ne 006922378 ot 23.05.20
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JIoroBop Kyniu-npoaaku MaccasKHbIX Kpecea A/l

r. Mocksa "20" anpenst 2012 roma

OOmiecTBO ¢ OrpaHMYeHHOH OTBETCTBEHHOCTHIO «Memkuk Pect IlenTpy», B Jwie I'enepansHOTrO
nupekropa IlepemsitoBa A.A., NEHCTBYIOIEro Ha OCHOBAHMH YCTaBa, MMEHyeMOE B JalbHEHIeM
«IIponasen», ¢ omHO# crtoponbl, u Ileranos Ilérp HukonaeBuu, HMEHYEMBIH B JaJbHEHIIIEM
«Iloxynarens», ¢ JApyrod CTOPOHBI, PYKOBOACTBYSICh I 'pa)KIaHCKHM KOJEKCOM POCCHICKOI
®enepanu, JIOrOBOPHIUCH O HHKECIEMYIOMIEM:

1. IPEJMET JJOI'OBOPA

1.1 Tlpomasen mo mpocwbe Ilokynaresns oOsi3yercst mepenaTh NPHHAUIEKAIHE €My Ha IpaBe
COOCTBEHHOCTH TOPIOBBIE ABTOMATHI: aBTOMATHYECKHE MACCAKHBIE KPecia YepHOro 1(BETa Magic Rest
SL-A07-1-TT (B KoMmIuleKTe ¢ KOPIYCOM C aJanTHPOBAHHBIM KYIMIOPOIIPUEMHUKOM M
MOHETONPHEMHHUKOM), WMEHyemble janee ToproBele aBTOMAThl B KoJHYecTBE 2 (1BE) IITYKA Ha
o6bmyro cymmy 133 860 (Cro TpuauaTh TpH THICSYH BOCEMBCOT LIECTHACCST) PyoIeii, HJIC e 06:1., a
[okymarens 06s13yercs ynatuts 5ty cymmy [IpoJaBity v IpHHSTH yKa3aHHbIE TOPrOBBIE aBTOMAThI, B
HOPSIZIKE ¥ CPOKAX, 0OOrOBOPEHHBIX JIAHHBIM COTJIAIEHUEM.

2. OBA3ATEJIbBCTBA CTOPOH

2.1 IlponaBen o0s3an:

2.1.1 nepenars [Nokynaremo, TOproBeie aBTOMATHI B HCIIPABHOM (hYHKIHOHATHHOM COCTOSIHHH;

2.1.2 npesioCcTaBUTh  TEXHMYECKYIO JIOKYMEHTAIHMIO (SKCILTyaTAlMOHHBIE JIOKYMEHTBI) Ha
ToproBsie aBTOMarthl, B TOM Clydyae, KOrZa Takas IOKYMEHTAIMS TPeOYIOTCS B COOTBETCTBHH C
JCHCTBYIOIIMM 3aKOHOATeNbCTBOM Poccuiickoi Menepanum.

2.2 Ilokynaresn 00s13an:

2.2.1. Cobmonarh CpOKH M TMOPSZIOK PACUETOB YKA3aHHBIH B HACTOSIIEM JIOTOBOPE;

2.2.2. Tlpunsate Toprosele aBTOMathI Ha ckiaze [Iponasma B r. Mockse.

2.2.3. Cobmoath KOMMEPYECKYIO TalHy, KACAIOIIYIOCS COBEPUICHHUS IIOJNIOKEHHH HACTOSIIEro
JIOTOBOPA;

2.3. Tloxynarens u IlpomaBen o006sI3yrOTCS yYHTBIBATH  (HOPC-MAKOPHBIE 00CTOsITENBCTBA,
TIPE/{yCMOTPEHHbIE POCCHHCKHAM 3aKOHOZATE]BCTBOM, B TEUEHHE BCErO CPOKA JEHCTBHS JOrOBOpA.
Ecmu opc-maxopHble 06CTOSTENBCTBA IPOUIATCS GOJIee TpeX MECSIIEB, KaXIas U3 CTOPOH BIIpaBe
OTKa3aThbCsl OT JATbHEHINETr0 MCIOJHEHHS 0053aTeNIbCTB O JOrOBOPY U NPEKPATHTh €ro.

3.JIOPATIOK PACYETOB U IIPUEMKMU IIEPE/IAYU ABTOMATOB

3.1. Omnara IToxynarenem ToproBbIx aBTOMAaToB OCYIIECTBIAETCS MyTEM nepeuuncienus 100%
AICHEXKHBIX CPEICTB, yKa3aHHBIX B I. 1.1 HacTosiero norosopa, Ha pacdyeTHbIH cueT IIponaBuma B
TEYCHHE STH JIHEH ¢ MOMEHTA MOAMCAHHUS HACTOSAIIETO J0rOBOPA.

3.2. Ilokynarenb caMOCTOSTENbHO HJIM C MOMOIIBIO TPAHCIIOPTHOH KOMIAHHH OCYILECTBISET
nocTaBKy ToproBeIx aBTOMAaTOB, NPUHAB HX Ha ckiaje [Ipoaasua B r. Mockse. ITpaBo co6CTBeHHOCTH
Ha ToproBbie aBTOMAThI IEPEXOIMT B MOMEHT IPHEMKH [I0KynaTe/ieM WM TPaHCIOPTHOH KOMIAHHEH
Toproseix aBromaroB Ha ckiaje [Ipoaasia B r. Mockae.

3.3. O ¢axre mepenaun ToproBeIX aBTOMAaTOB COCTABISETCS OT/EbHBIA JBYXCTOPOHHHI aKT
npueMku-nepenayd. B ciyuae mnpuemku ToproBeIX aBTOMATOB TpaHCHOPTHOH KOMIIAHHEH
NOATBEpXKIeHHEM (akTa mepefaud TOProBeIX aBTOMATOB, SABISETCS HAKIA[HAS, BbIIAaHHAS
TPAHCIIOPTHON KOMITAaHHUEH.
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3.4 TMoxynarens u [IpomaBerr OCyIIECTBISIOT B3aUMHBIA KOHTPOJIb 32 MPOXOXKICHAEM ILIATEXEH
W nepejiadeii ToBapa B yCTAHOBJIEHHBIH CTOPOHAMH CPOK.

4. OTBETCTBEHHOCTbBH CTOPOH

4.1. B cinydae HapylieHHsI OOrOBOPEHHBIX YCJIOBHH OIJIaThl HA CPOK CBBINIE S (MSATH) JHEH,
[Toxymarens BbITUTauMBaeT mTpadgHyO HEycToiKy B pasmepe 0,5% OT CyMMBI 3a0/DKEHHOCTH 3a
KaXK/IbIi TPOCPOYEHHBIN JE€HbB.

4.2. Bee cnopel ¥ NPETEH3HMH, BO3ZHHKAIOLIME MEX]Y CTOPOHAMH I10 HACTOSIIEMY JOrOBOPY,
pelaTCcsl MyTeEM KOMIIPOMHCCA M IIEPErOBOPOB, a B ClIydae HE JOCTHXKEHHUS COTJIacusi - B
ApbutpaxHoMm cyae I. MOCKBBI B COOTBETCTBHH C JIEHCTBYIOIIUM 3aKOHOJATEIBCTBOM PoCCHICKOM
®deneparuu.

5. CPOK JENCTBUS JOTOBOPA 1 YCJIOBUS ET'O ITPEKPAIIEHUSI

5.1. Hagano nelicTBUsI JOTOBOpA COBMAAAET C AATOM €ro MOANUCaHuUs.

5.2. JIoroBop CYHMTAeTCsl BBHINOJIHEHHBIM IIOC/IE NOCTyIUIeHUs Ha cueT IlpoxaBna Bcelt CyMMBI
ykaszaHHOM B 11. 1.1 u nepenaun I[lokynaremo Toprossix aBTOMaTOB.

5.3. JlocpouHOE OJTHOCTOPOHHEE IIPEKpAIlEHHE JOTOBOPA OCYIIECTBISIETCS B CIyYae, €CJIi KaKasi-
a0 U3 CTOPOH HE BBINOJHMIA 00S3aTENIbCTB, NMPEAYCMOTPEHHBIX pa3feiaMH 2 W 3 HACTOSIIEro
JIOTOBOpA.

6. YCJIOBUSI TAPAHTHUU HA TOPT'OBBIE ABTOMATDI

6.1. Ha Bce Toproseie aBromarsl IlpomaBen mnpezacraBisier OecIlaTHOE TapaHTHHHOE
oOciy)uBaHHsT Ha CpoK 24 wMecsla ¢ MOMEHTa MNpoJaxu (6 MecseB Ha aaanTHPOBAHHBIM
KYMIOPONIPUEMHHK ¥ MOHETOIPUEMHHUK). MOMEHTOM IMpOJIaXXH CIEAYET CUYMUTATh MaTy (GakTHUECKOM
nepenadn TOproBhIX aBTOMATOB, YTO MOITBEPYKIAETCS aKTOM NPHEMKH-TIepeladyl WM HAKIAZHON OT
TPAHCIIOPTHOM KOMIIAHUH, OCYLIECTBIIAIOIEH TIepeBo3Ky Toproeeix aBromMaroB 10 [Tokynarens.

6.2 . IlpenocraBnsieMas rapaHTUs HEJICHCTBUTEIbHA B CIEAYIOUINX CIydasx:

a) HAJIMYUE CEPhE3HBIX MEXAHUUECKUX MMOBPEXKICHUHI KOpIyca;

0) HayM4ue MOBPEXKACHUHN, BBI3BAHHBIX BO3/ICHCTBUEM BBICOKHX TEMIIEpATyp WM BJIary;,

B) UMEIOTCS UHBIE TIOBPEXKICHHSI, BO3HHUKIIIUE B pe3yJIbTaTe HEOPEIKHOro 0OpaIeHus;

I') OTCYTCTBYET XOTs ObI OZJMH 3J1eMeHT ToproBoro aBromara;

J1) HaJIM4YMe MOBPEXKICHUN, BBI3BAHHBIX JEHCTBUSIMHU TPETHUX JIUIL;

e) .

6.3. B cinydae HaAcTyIuleHWsI TapaHTUHHOTO Ciy4asi, HE IOJIaJAoNIero Mmoja JAcHcTBhe 1. 6.2.
[TponaBeny o6si3an B TeyeHwe 3 pabouux gHEH NpUHATH TOproBble aBTOMATHI JUIS JHATHOCTHKH H
rapanTuiiHoro oOciyxuBaHus. Ha Bpems rapantuitHoro obciyxuBanus Ilpomasern mpemocrariser
[Toxynarento ananoruunsie Toproseie aBTOMAaThI.

6.4. Ilpuem oGopynoBaHusi Ui TapaHTUHHOTO OOCIYXHMBaHHSI OCYHIECTBISIETCS IO aJpecy
[Iponasua.

6.5. locraBka Toproseix aBromaToB 10 [Iposnasua u obpatao k Ilokynareno ocymecTBisercs 3a
cuet cpeacts [lokynarens.

6.6. Cpox mNpOBENECHHS OSKCHEPTU3BI ISl YCTAaHOBIEHHUS IPUYMHBI HEepaboOTOCIOCOOHOCTH
ToproBoro aBromara Ui ero 3jaeMenTa — 14 qHeil co aHs nosydenus nocneanero ot [lokynarens.

6.7. O ¢akre mpuema ToproBbIX aBTOMAaTrOB Ha TrapaHTHHHOE OOCITY)XMBAHHUE COCTABISETCS
OTJIEJIbHBIN aKT MPHUEMKHU-TIEPEIadH.

6.8 Ilocne OKOHYaHUS CpOKa TapaHTUH PEMOHT O00OpYJOBaHHSI IPOM3BOJHUTCS 3a CYET
[Tokymarens.

6.9 Ha Bce Toproseie aBTomMaTh! [ IponaBernt npegocrapisieT CEpBUCHOE 0OCITyKHBaHHUE HA CPOK 24
Mecsla ¢ MOMEHTa Mpofaku. MOMEHTOM TMPOJaXH CJIEeIyeT CUUTaTh AaTy (akTHUECKO# mepemnadu
ToproBeIx aBTOMATOB, YTO NMOATBEPIKIACTCS aKTOM IIPUEMKH-TIEPEIadH.
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7. SAKJIIOYUTEJIBHBIE ITOJIOKEHUS

7.1 Bce JONONHEHHUsS, BHECEHHbIE B JOTOBOP B MHCHMEHHOW (OpPME M MOJIHCAHHbIE

YIIOJIHOMOYCHHBIMH JIMIIAMU, ABJISTFOTCS HEOTHEMJIEMOM YaCThIO A0T0oBOpa.

7.2 Hacrosmumi 10roBop cOCTaBjIeH Ha TPeX JIMCTAX, B IBYX HICHTHYHBIX JK3EMILISPAX H HMEeT

PaBHO3HAYHYIO IOPUIHYECKYIO CHITY JUIsi OOEHX CTOPOH.

8. OPUIMYECKHUE AIPECA U BAHKOBCKHE PEKBU3UTBI CTOPOH

INPOJABEIL

000 «Memxuk Pect LlenTp»

Anpec: 111399, r. MockBa, @enepatuBHbIi
[Ipocrexr, 1.5, xop.1, 0.5

WHH 7720714227

KIIIT 772001001

P/c 40702810700520001766

B OAO "bank YPAJICUB"

BUK 044525787

k/c 30101810100000000787

OI'PH 1117746258816

INOKYIIATEJIb

ITeranos IIérp Hukonaesuu

[Tacnopt: cepust 65 07 wnomep 325 939
Beiman  ornenennem Y®OMC Poccum 1o
CeepanoBckoit  obmactu B KymBsuackom
paiione, 11.06.2008

Anpec peructparuu: CBepaioBckas 007acTs,
KymBunckuii p-oH, n.bapanunnckuii, yi.
Pecny6muxu 3-10

I'enepaabHbIi AUPEKTOP

A.A. TlepemsiToB

I1.H.Iletanos
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