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Цель проекта: создание бизнеса полного цикла от производства домашних, экологически чистых, с/х продуктов питания в ассортименте до прямых продаж населению через отделы прямых продаж и сеть малых торговых точек. Создание единственной и крупной производственной и сбытовой сети домашних продуктов питания.
Стоимость проекта: 1 296 300 000 рублей 
Особенность проекта:
- производство  парного, сырого молока в упаковке «премиум» класса и домашних молочных продуктов питания высокого качества, как основного товара;




  - производство организуется  в домашних условиях личных подсобных хозяйств (ЛПХ);

  - создать производство продуктов домашнего качества на фабрике не возможно;


  - доступ крестьян к рынку сбыта, через владение сбытовой сетью и объединение личных подсобных хозяйств в одну структуру под руководством управляющей команды и инвестора;


  - снижены риски бизнеса, повышенная надежность, высокая доля социальной составляющей;            - заработок инвестора на широком спектре услуг; 





  - в управляющую команду проектом привлекаются сами участники проекта.    





Направления инвестиций.                                                                                -250 личных подсобных хозяйств (ЛПХ) дом, земля, с/х постройки, животные;                                                                                                                                                               - создание инфраструктуры совместно с администрацией района и области;                                           - создание системы сбыта в Москве 21 малая торговая точка (МТТ) 20-50 кв.м., магазины шаговой доступности и вокруг них системы прямых продаж населению;                                                                                                                            - закупка с/х техники и создание механизированного звена;                                                                          - закупка пилорамы со спец техникой и квоты на лес для строительства; 



   - управляющее звено.                                                      

Продовольственный рынок экологически чистой с/х и домашних продуктов питания. 
Особенностью продовольственного рынка домашних и экологически чистых с/х продуктов питания г. Москвы, является повышенный спрос и низкая наполняемость рынка 0-10%. Рынок считается наполненным, если товар встречается в 70 случаях из 100. Вероятно, наполняемость рынка произойдет значительно позже 3-5 лет. Для начала, становления и масштабирования проекта  времени достаточно.                                                                                                                             




Доходы от проекта                                                                                 
Инвестиции в размере 3,74 млн. руб. в ЛПХ, выданные под 10% годовых, возвращаются крестьянином на условиях первый взнос 0,3 млн., субсидий от государства 1 млн. и 2,44 млн. в течении 4 лет, т.е. 75 млн., 250 млн. и 610 млн. соответственно. Механизированное звено 53,5 млн., овоще хранилище. Холодильник, бойня 28,3 млн., пилорама 6,4 млн., система сбыта из 21 МТТ в собственности с оборудованием в отделах прямых продаж 251,6 млн., управляющий отдел 21,6 млн. итого 361,4 млн. руб. возвращаются инвестору в виде субсидий от государства в размере 24 млн. крестьянами, 50% на средства производства, 168,7 млн. руб. в течении 4 лет, под 10% годовых. 168,7 млн. руб. 50%, остаются у инвестора и возвращаются от торговой выручки и за счет оказания услуг в течении 2 лет.  Значительная часть инвестиций может быть возвращена через программу субсидий в сельское хозяйство РФ и в частности в молочное производство. Доход инвестор получает от оказания различных услуг при производстве и продаже товара. Перечень услуг может быть следующим: обработка земли, заготовка кормов, уборка урожая, хранение, доставка, переработка, логистика, маркетинг, сбыт, управление запасами и т.д. Выручка наличными от торговой деятельности планируется в размере 630 млн. рублей в год. Прибыль от других видов деятельности не приводится и требует дополнительных расчетов. Операционные расходы составят 148 млн. руб. в год. Окупаемость проекта около 4 лет.  Распределение долей в бизнесе должно быть достигнуто договоренностью во время переговоров. Предусматривается партнерство в долговременном бизнесе. Инициатор проекта обеспечивает проект землей.                                                                                                                                                        

 Гарантией возврата средств будут купленные торговые помещения в собственность, построенные ЛПХ с землей и выкупаемые крестьянами постепенно, а так же средства производства и другие активы. Возможна работа в безналоговом варианте и не подотчетном налоговым органам, за исключением фонда оплаты труда в рамках производственно потребительского кооператива. Для рекламы проекта планируется обратиться на местное и центральное телевидение. Проект имеет большую социальную составляющую. Крестьяне получают не только все необходимые условия для жизни и труда, но и доступ к прямым продажам населению своей продукции через собственность. Инвестор получает в собственность крупную сеть по производству и сбыту домашних продуктов питания, не существующую в стране, а так же известность, некий вес в стране и возможность масштабировать проект.
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